tukasiewicz
Poznanski
Instytut
Technologiczny

Poznan, dnia 15.03.2023r.
PROTOKOL ZE WSTEPNYCH KONSULTACJI RYNKOWYCH

prowadzonych na podstawie art.84 Ustawy Pzp

Do udziatu we Wstepnych konsultacjach rynkowych zgtosit sie podmiot:
TAURON Sprzedaz sp. z 0.0., zwany dalej Wykonawca.

Wstepne konsultacje rynkowe odbyty sie w dniu 15.03.2023 r., o godz.
11:30

W konsultacjach brali udziat:

- ze strony Wykonawcy: Kamil Grochowski

- ze strony Zamawiajacego: Anna Dorna, Izabela Kotbon

Zamawiajacy informuje Wykonawce, iz w przypadku udziatu Wykonawcy w
postepowaniu ktérego dotyczag konsultacje, fakt uczestnictwa powinien zostac
przez niego uwzgledniony w formularzu Jednolitego Europejskiego
Dokumentu Zamowienia (w przypadku postepowania unijnego), ktory
sktadany jest na etapie postepowania o udzielenie zamdwienia publicznego.
Z kolei Zamawiajacy podejmie $rodki majace na celu zapobiezenie zaktdceniu
konkurencji, z uwagi na udziat Wykonawcy w konsultacjach, zamieszczajac
protokoty ze wstepnych konsultacji rynkowych na stronie internetowej
Zamawiajacego.

Wykonawca wyrazit zgode na nagrywanie spotkania. Zamawiajacy zapewnit,
ze nagranie nie bedzie nikomu udostepniane i postuzy wytacznie sporzadzeniu
protokotu ze spotkania. Protokot przed opublikowaniem na stronie internetowej
Zamawiajacego zostanie przekazany Wykonawcy w celu autoryzacji i usuniecia
ewentualnych informacji stanowigcych tajemnice przedsiebiorstwa.

Zamawiajacy na wstepie wyjasnit, ze wstepne konsultacje rynkowe stuzg
przygotowaniu postepowania, ktérego przedmiotem bedzie dostawa energii
elektrycznej na potrzeby wybranych podmiotéw Sieci Badawczej kukasiewicz -
w zaleznosci od ostatecznej decyzji bedzie to dostawa na okres 12mc/24mc/36
mc. Planowana data rozpoczecia dostaw to 1 stycznia 2024 roku.

Wstepnie okreslony zakres postepowania obejmuje 83 PPE, zlokalizowane
gtdwnie w wojewodztwie mazowieckim i $laskim, a takze w Poznaniu, todzi,
Wroctawiu, Toruniu, Krakowie i Putawach. Akces do wspdlnego postepowania
zgtosito 20 z 22 instytutédw Sieci Badawczej tukasiewicz.
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Szacowany wolumen zamoéwienia podstawowego w okresie 12 miesiecy to
60 000,00 MWh, z czego 45 000,00 MWh objetych ceng maksymalng - przy
zatozeniu, ze zostanie przedtuzona ochrona dla odbiorcéw wrazliwych.
Przewazajgce grupy taryfowe: B21 i C21.

Zamawiajacy podczas konsultacji chciatby uzyskac¢ wszelkie informacje, ktére
pomogg mu w optymalnym przygotowaniu postepowania i w koncowym efekcie
uzyskanie jak najkorzystniejszy ceny za 1 MWh. W zwigzku z tym Zamawiajacy
zamierza uzyska¢ wiedze m.in. w zakresie: projektowanych postanowien
umowy, oszacowania kosztéw zamdwienia, mozliwosci podziatu zamdwienia na
czesci, warunkow udziatu w postepowaniu, sytuacji energetycznej na polskim
rynku (pod katem przeprowadzania jednego duzego postepowania badz wielu
mniejszych) oraz réznych mozliwych wariantow zakupu energii elektrycznej
(cena stata vs cena zmienna).

Zamawiajacy zapytat Wykonawce, co jego zdaniem jest najbardziej korzystne
- z punktu widzenia Zamawiajgcego: przeprowadzenie jednego postepowania
bez podziatu/z podziatem na czesci czy moze przeprowadzenie oddzielnych
postepowan przez poszczegdlne instytuty. Wykonawca stwierdzit, ze z uwagi
na wolumen najbardziej korzystne jest przeprowadzenie jednego
postepowania, bo efekt skali ma znaczenie, a ilos¢ 83 PPE z perspektywy
Wykonawcy nie jest w tym przypadku duza. Wykonawca podkreslit, ze efekt
skali ma ogromne znaczenie: zaréwno z uwagi na marze, jak i na chet
pozyskania przez Wykonawce duzego wolumenu.

Zamawiajacy zapytat o najbardziej korzystny wariant okresu dostaw: 12
mc/24mc/36mc? Wykonawca zdecydowanie stwierdzit, ze wariant 36-
miesieczny nie jest korzystny, poniewaz zaktada dtugi okres sprzedazy i w
zwigzku z tym nieuniknione jest, ze przy wyborze tego wariantu, Wykonawca
wkalkuluje w oferowang cene ryzyko jej zmiennosci — pomimo tego, ze
notowania na rok 2026 juz sa. Im krétszy okres do momentu rozpoczecia
sprzedazy - tym nizsze ryzyka po stronie Wykonawcy. W zwigzku z tym rok
2024 pod wzgledem sprzedazowym byiby zabezpieczony, rok 2025 réwniez -
obecne notowania na ten rok sg dos¢ atrakcyjne. Obecnie mamy do czynienia
nawet z takg tendencjq: im dalszy okres sprzedazy tym koszt zabezpieczenia
energii jest nizszy. Poza tym, niewiadomg jest jak sie zachowa ustawodawca i
czy nie wprowadzi ceny maksymalnej réwniez w 2024 roku. Zamawiajacy
zapytat, czy ograniczenia zwigzane z ceng maksymalng réwniez majgq wptyw
na kalkulacje Wykonawcy. Wykonawca odpart, ze obecnie dziata z zatozeniem,
ze cena maksymalng obowigzuje tylko w 2023 roku. Dodat, ze w momencie
gdy beda znane ustawowe rozwigzania obowigzujgce w roku 2024 moze to
mie¢ wptyw na decyzje Wykonawcow.
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Zamawiajacy zapytat, jaki termin jest najbardziej korzystny, jesli chodzi o
otwierania ofert. Wykonawca powiedziat, ze aktualne prognozy moéwig o
spadku cen w perspektywie kilku miesiecy. Juz obecnie ceny ksztattujq sie na
poziomie ceny maksymalnej na rok 2023. Koszt zabezpieczenia energii czarnej
to ok. 700,00 zt netto/1 MWh. Mozna sie spodziewac¢ ze w roku 2023 i 2024
ceny spadng ponizej obecnej ceny maksymalnej. Wykonawca na miejscu
Zamawiajgcego wstrzymatby sie jeszcze z ogtoszeniem postepowania i
obserwowatby gietde; jego zdaniem dobrych cen na rynku spodziewac sie
mozna w maju lub w czerwcu.

Zamawiajacy zapytat, jaki model rozliczania jest bardziej korzystny: wg ceny
statej czy zmiennej (zakupy transzowe + rynek SPOT). Wykonawca stwierdzit,
ze obecnie mamy do czynienia z duzg zmiennoscig rynku i ze kiedy$ lepsza
bytaby oferta w wariancie gietdowym, bo rzeczywiscie dawato to mozliwos¢
zbudowania portfelu wolumenu i wyceny wtedy kiedy spadki byty bardzo
wyrazne. Aktualnie obserwujemy spadek cen i wydaje sie, ze tak naprawde
bardziej korzystny moze by¢ wariant ceny statej, ktéry pozwala na
zabezpieczenie catej wartosci wolumenu; tak naprawde bowiem nie wiadomo
co sie bedzie dziato. Prognhozy sg takie, ze cena energii bedzie spadata, ale
trudno powiedzie¢ co bedzie sie dziato pod koniec roku, kiedy Zamawiajacy
bedzie kupowat energie na rok przyszty - istnieje ryzyko, ze bedzie drozej. W
przypadku produktu gietdowego, gdzie teoretycznie ryzyko po stronie
Wykonawcy jest potencjalnie mniejsze, rowniez dolicza sie ryzyka do czystego
kosztu energii czarnej. Rodzaj tego modelu zakupu rowniez ma znaczenie: czy
mowimy o zleceniu z dnia n minus 1 - Zamawiajacy zgtasza transze dzisiaj w
oparciu o to, co byto wczoraj, czy méwimy o tym co dzieje sie na biezaco, czyli
zlecenie z dnia n (w tym wariancie istotne tez do ktdrej godziny). Zgtoszenie
zlecenia przez Zamawiajagcego nie jest rownoznaczne z mozliwoscig
zabezpieczenia go przez Wykonawce; jest wiele czynnikéw, ktére wptywajq na
to czy Wykonawca moze przyjac¢ zlecenie. W modelu gietldowym doliczany jest
wspoétczynnik, ktéry zabezpiecza ryzyko Wykonawcy - juz na etapie
podpisywania umowy. W modelu ceny statej mamy marze plus pozostate
elementy, ktére majg wptyw na cene energii. W wariancie gietdowym do marzy
doliczane sg ryzyka zwigzane z dalszymi okresami zgtaszania transzy; ten
dodatkowy wspotczynnik nie jest korzystny dla Zamawiajacego, zabezpiecza
on ryzyko Wykonawcy, ktorego by nie byto przy statej cenie, gdyby udato sie
zabezpieczy¢ caty wolumen na etapie otwarcia ofert.

Zamawiajacy zapytat, czy Wykonawca zgodzitby sie na model rozliczenia 50%
cena fix + 50% cena zmienna lub tez na inne warianty rozliczenia w ramach
ceny zmiennej. Wykonawca stwierdzit, ze jest otwarty na rézne modele, ale
nie znajac konkretnych wymagan Zamawiajgcego trudno mu udzieli¢
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odpowiedzi. Wskazat na konieczno$¢ zawarcia w dokumentacji wielu zapiséw
umozliwiajagcych Wykonawcy odstapienie od zlecenia — uwzgledniajacych m.in.
wahania w ciggu kilku dni czy tez minimalny obrét na danym produkcie
gietdowym. Obecnie rynek jest bardzo dynamiczny i zmienny, w zwigzku z tym
Wykonawcy muszg sie bardziej zabezpiecza¢. W zwigzku z tym kryteria
przyjmowania produktu gieldowego stajq sie coraz bardziej restrykcyjne.
Zamawiajacy poprosit o udostepnienie powyzszych zapiséw - Wykonawca na
to przystat, obiecujac przystanie ich po spotkaniu oraz wskazanie postepowan,
w ktérych tego rodzaju zapisy sie znalazty (np. postepowanie przygotowane
przez Porty Lotnicze, duzy wolumen, w modelu gietldowym, opierajagcym sie na
tynku terminowym - zleceniach kwartalnych i miesiecznych oraz na
zabezpieczeniu SPOT-owym). W wariancie gietdowym mozliwy jest tez zapis o
cenie maksymalnej. SPOT jest korzystny dla Wykonawcy o tyle, ze nie musi
zabezpiecza¢ wolumenu od razu, tylko rozktada sie to w czasie.

Zamawiajacy zapytat, czy Wykonawca jest skionny przysta¢ na zakup w
transzach 25%, 50%, 75% i 100% - produkt kwartalny i roczny. Wykonawca
stwierdzit, ze dopuszcza zakupy w czterech transzach, ale réwnych, po 25%
kazda. Z punktu widzenia Wykonawcy jest to korzystniejsze rozwigzanie niz
ich wielokrotno$¢ - problemem moze by¢ na przyktad zabezpieczenie 100%
wolumenu w danym momencie.

Zamawiajacy zapytat o plusy i minusy zawieranie umoéw kompleksowych.
Wykonawca stwierdzit, ze rynek dla sprzedawcow jest teoretycznie uwolniony,
ale praktycznie jednak nie do konca. W postepowaniach na umowy
kompleksowe wptywa bardzo mato ofert i z reguty oferentem jest sprzedawca
z urzedu na danym terenie dystrybucyjnym. W takim przypadku, gdy
Wykonawca moze przypuszczaé, ze i tak bedzie jedynym oferentem moze
zaproponowac nieco wyzszg cene. Inni Wykonawcy rzadko sie zgtaszaja,
poniewaz sg to mate spotki, ktére przerasta¢ mozna np. wysokos¢ wadium. Na
przyktad Tauron Sprzedaz nie posiada Generalnej Umowy Dystrybucyjnej na
dostawe kompleksowg na terenie innym niz teren obstugiwany przez Tauron
Dystrybucja; GUD-K pozawieraty tylko mniejsze spoétki, wieksi sprzedawcy tego
nie robig. Mozna sprawdzi¢ na stronie Tauron Dystrybucja, ktore spoiki
posiadajg GUD-K; ich ilos¢ jest niewielka i sg to mate spotki. Ogodlnie rzecz
biorac, umowy kompleksowe w postepowaniach przetargowych pojawiajgq sie
rzadko; rynek jest juz rozdzielony. Reasumujac, jesli Zamawiajagcemu zalezy
na maksymalizacji konkurencyjnosci Wykonawca nie rekomenduje powrotu do
uméw kompleksowych.

Zamawiajacy zapytat, jakie zapisy w SWZ i umowie sg z punktu widzenia
Wykonawcy niemile widziane lub ktopotliwe. Jako problematyczng nowos$¢

Strona 4z 8

Sie¢ Badawcza tukasiewicz - Poznanski Instytut Technologiczny

61-755 Poznan, ul. Ewarysta Estkowskiego 6, tel.: +48 61 850 48 90

e-mail: office@pit.lukasiewicz.gov.pl | NIP: 7831822694, REGON: 386566426
Sad Rejonowy Poznan - Nowe Miasto i Wilda w Poznaniu, VIII Wydz. Gospodarczy
Krajowego Rejestru Sqdowego nr 0000850093



tukasiewicz
Poznanski
Instytut
Technologiczny

Wykonawca wskazat klauzule waloryzacyjna: Zamawiajgcy wprowadzajg rézne
warianty zmiany ceny po okresie co najmniej 6 miesiecy, czesto zapisy te sq
niedopracowane i trudno jest zabezpieczy¢ zwigzane z nimi ryzyko po stronie
Wykonawcy. Stad sugestia Wykonawcy, zeby dobrze dopracowac¢ ww. klauzule,
dostosowac jg do konstrukcji przetargu - jezeli jest to model gietdowy, zeby
odnosita sie do produktéw gietdowych (cho¢ akurat w tym przypadku nie
powinno by¢ o tym mowy, bo cena jest ,budowana” na biezgco). Wykonawca
jest w trakcie opracowywania uniwersalnej klauzuli, ktérg mdgiby
zaproponowac klientom. Zamawiajacy zauwazyt, ze jego zdaniem ta klauzula
ma racje bytu jedynie przy wariancie ceny statej i zapytat, co by byto gdyby
Zamawiajacy wybrat ten wariant, podpisat umowe na zakup energii w
okreslonej cenie, po czym nastgpitby drastyczny spadek cen - czy Wykonawca
bytby skionny do obnizenia ceny na podstawie tej klauzuli? Zdaniem
Wykonawcy taki zapis moze spowodowac, ze dany Wykonawca nie przystapi
do postepowania, musi bowiem zawczasu wyliczy¢ ryzyko zmiennosci ceny i
moze sie okazac, ze nie mozna go zabezpieczy¢ w wycenie. A nawet jezeli
bytaby mozliwos$¢é wyceny ryzyka to trzeba sie liczy¢ z tym, ze bedzie to miato
wptyw na cene jednostkowg. Wykonawca zauwazyt, ze argumentacja
Wykonawcow odnosnie klauzul waloryzacyjnych w kontekscie dostaw jest
rézna: z jednej strony Wykonawcy stojg na stanowisku, ze koszty i materiaty
przy dostawie energii elektrycznej nie majg wptywu na to, jak wolumen jest
zabezpieczany, ale z drugiej strony ta klauzula jest obligatoryjna. Wszystko to
rodzi problemy, ktére Wykonawcy starajg sie jako$ rozwigzaé na etapie pytan
do Zamawiajgcego, ewentualnych zmian zapiséw na bardziej akceptowalne dla
Wykonawcy - takich, ktére umozliwiajg mu zabezpieczenie tego w wycenie;
zawsze jednak wigze sie to z pewnym ryzykiem i dodatkowym sktadnikiem
cenowym przy ustalaniu ceny jednostkowej - zapisy waloryzacyjne majq
realny wptyw na proponowang przez Wykonawce cene. Wykonawca
zasugerowat, zeby dobrze zastanowic sie, jaki jest cel proponowanej klauzuli:
czy ona faktycznie ma oddawac realng zmiane kosztéw, czy pojawia sie tylko
dlatego, ze taki jest wymdg ustawodawcy. Tak czy inaczej, nalezy mie¢ na
uwadze, ze ow zapis ma wptyw na kalkulacje Wykonawcy. Zamawiajacy
zastanawiat sie tez na ile realne jest uznanie przez Wykonawce wniosku
Zamawiajgcego o indeksacje ceny w dét - w momencie, gdy znaczaco nizsza
cena od tej z umowy bedzie utrzymywac sie na rynku przez okreslony, dtuzszy
czas. Pytanie pozostato bez odpowiedzi.

Zamawiajacy zapytat, jakie informacje nt. istniejqcych i planowanych instalacji
fotowoltaicznych powinny znalez¢ sie w OPZ oraz w jakich przypadkach PPE z
instalacjg fotowoltaiczng moze zosta¢ wykluczony. Wykonawca powiedziat, ze
nie ma przeszkdd, zeby tego typu punkt rozlicza¢ o ile dana instalacja nie ma
statusu prosumenta. W ramach umoéw rozdzielonych zawierana jest oddzielna
umowa sprzedazy energii wytworzonej — mamy tu do czynienia z odwroceniem
rol: sprzedawca staje sie kupujagcym. Zamawiajacy wystawia fakture, a
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Wykonawca kupuje energie po cenie ustalonej w umowie. Zamawiajacy
zapytat, w jaki sposéb ustala sie cene odsprzedazy wytworzonej energii.
Wykonawca odpart, ze to zalezy i tak np. na terenie Tauron Dystrybucja,
Tauron Sprzedaz jest sprzedawca zobowigzanym i ma ustawowy obowigzek
odkupowania energii, po kwartalnej cenie ustalonej przez Prezesa URE; jednak
juz na innym terenie innego dystrybutora Tauron Sprzedaz takiego obowigzku
nie ma. Ustalenie jednej ceny po ktdrej ma by¢ odkupowana energia
wytworzona przez instalacje fotowoltaiczne nie do konica jest zasadne albo
mozliwe. Dla Wykonawcy najlepszy jest taki ogdlny zapis, ktory mowi o tym,
ze Zamawiajacy ma instalacje fotowoltaiczne, czy tez instalacje wytworcze
powyzej 50 kw - bo to jest taki podziat, i ze zawrze umowy na wzorze i
warunkach. Wykonawcy. Zamawiajacy zapytat, czy nie jest to troche ustalenia
ceny ,w ciemno”. Wykonawca powiedziat, ze pewne warunki tej ceny da sie
ustali¢ - wszystko zalezy od jednostki wytwodrczej, od mocy zrédta, od ilosci
energii oddanej do sieci. Jesli dla wszystkich PPE ustalone z goéry zostanie, ze
rozliczenie bedzie sie odbywato wg kwartalnej ceny Prezesa URE to w
momencie gdy ten wolumen bedzie bardzo duzy moze okaza¢ sie ona zbyt
wygérowana. Ta cena obowigzuje Tauron Sprzedaz tylko w przypadku PPE
zlokalizowanych na terenie Tauron Dystrybucja, jesli PPE jest poza tym
terenem to mowa juz o pewnym procencie ceny Prezesa URE, np., 75%. Jednak
w przypadku mikroinstalacji i instalacji wytwdérczych, ktére 100% wytworzonej
energii przeznaczaja na potrzeby wiasne element nadwyzki i odkupu jest
znikomy; tak wiec cena odkupu realnie ma niewielkie znaczenie. Drugg opcjq
jest wytaczenie danego PPE z postepowania i zawarcie umowy kompleksowej
prosumenckiej, ale wtedy juz na warunkach cenowych duzo wyzszych niz te,
ktore wynikaja z postepowania przetargowego. Sprzedawca musi miec
oddzielng umowe z Zamawiajacym, w sytuacji gdy ma odkupywac energie;
musi zgtosi¢ taki sam POB [podmiot odpowiedzialny za bilansowanie handlowe]
dla kierunku ,oddanie energii do sieci”, bo zgodnie z prawem musi by¢ jeden
podmiot odpowiedzialny za bilansowanie handlowe i dla energii sprzedawanej
Zamawiajgcemu, i dla energii od niego odbieranej. W OPZ powinny znalez¢ sie
nastepujace informacje dotyczace zrédet wytwarzanej energii: rodzaj zrédta
wytwodrczego, moc instalacji. Zamawiajacy zaznaczyt, ze wiekszos¢ instalacji
to mikroinstalacje. Wykonawca stwierdzit, ze najwazniejsza jest tutaj ilos¢
energii, ktérg trzeba odkupywaé¢, ale przy matych instalacjach i
autokonsumpcji sg to znikome ilosci. Umowa jest takim zabezpieczeniem, zeby
w dalszym ciggu moc sprzedawac na potrzeby wtasne i méc rozliczaé energie
oddawang do sieci; odkup ma miejsce w znikomych ilosciach, wiec cena nie
ma jakiego$ wiekszego znaczenia, bo bilansujac to, jak mato sie odkupi, nawet
po wyzszej cenie, z tym jak taniej sie sprzeda energie na potrzeby wtasne i tak
zawsze bardziej sie optaca, zeby zostawaé¢ na umowach rozdzielonych. Jesli
chodzi o planowane instalacje fotowoltaiczne wystarcza zbiorcza, ogdlna
informacja, ze Zamawiajacy jest na etapie realizacji inwestycji i ze bedzie
koniecznos$¢ zawarcia umow dla wiekszosci PPE. Trudno tu oszacowa¢, jakiej
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wysokosci bytby to odkup. Chodzi o to, zeby nie byto bardzo sztywnych
wymagan dla Wykonawcy, bo nie wszystkie jest w stanie spetni¢. Na pewnym
etapie pojawia sie pewnie pytania ze strony Wykonawcy, ale brak zgody moze
sprawic, ze z powodu niewielkiego wolumenu, ktéry trzeba odkupi¢ Wykonawca
nie ztozy oferty na potrzeby wtasne. Wykonawca rowniez nie zaakceptowatby
wzoru odkupu energii zaproponowanego przez Zamawiajacego, poniewaz
umowa musi zosta¢ zawarta w oparciu o wzor Wykonawcy. Mozliwe jest
negocjowanie ceny czy tez optaty za bilansowanie handlowe, ale wzér umowy
musi by¢ Wykonawcy.

Zamawiajacy zapytat Wykonawce «czy modgtby podzieli¢ sie jakimis
wskazowkami, ktére mogtyby pomdc w znalezieniu oszczednosci i uzyskaniu
jak najkorzystniejszej ceny. Wykonawca stwierdzit, ze wiele zalezy od terminu
otwierania oferty i cen na rynku w danym momencie. Wykonawca przytoczyt
przyktad klientow, ktérzy zdecydowali sie na wariant gietdowy podpisujac
umowy w 2019 roku, kiedy ceny byty na poziomie 400,00 zt i niestety nie
wyszli na tym najlepiej, z powodu wysokich notowan byli zmuszeni ptaci¢ trzy
- cztery razy tyle. Zdaniem Wykonawcy wariant gietdowy jest ryzykowny dla
Zamawiajgcego - Wykonawca bowiem zawsze go sobie zabezpieczy, w ten czy
inny sposob. Zdaniem Wykonawcy gietda moze wydawac sie bezpieczna, ale
moze byc¢ rdznie. Zwazywszy na to, ze rynek ostatnio sie ustabilizowat, ze
mamy tendencje spadkowa i obserwujac notowania dla roku 2024 i 2025 ceny
sq bardzo atrakcyjne. Ryzyko, jakie niesie ze sobg gietda i restrykcyjne zapisy
moga spowodowac, ze oferty nie wptyng - a jesli wptyng to beda to oferty od
Wykonawcow, ktorzy dobrze sie zabezpiecza. Kiedy$ gietda byta mniej
zmienna, niosta wiec ze sobg mniejsze ryzyko dla Wykonawcéw; dopuszczano
tez inne warianty, np. zgtoszenia z dnia poprzedniego, bo nie byto ryzyka, ze
cena z dnia na dzien tak bardzo sie zmieni. Zdaniem Wykonawcy obecnie
pozyskanie dobrej oferty gietdowej, na warunkach Zamawiajacego moze by¢
trudne. Zamawiajqcy zapytat czy Wykonawca wybratby wariant ceny statej, na
okres 24 miesiecy. Wykonawca stwierdzit, ze tak - obserwujac jak zachowuje
sie rynek. Zdaniem Wykonawcy jest to dobry moment, a by¢ moze bedzie
jeszcze taniej. Dla Wykonawcy punktem odniesienia jest cena maksymalna,
ktéra w tej chwili jest minimalng. Jednakze dazy sie do tego, zeby faktycznie
byta to cena maksymalna. Zdaniem Wykonawcy jest teraz okazja, zeby
otworzy¢ oferty w takim momencie, ze uda sie zabezpieczy¢ dobrg cene na 24
miesigce.

Zamawiajacy zapytat, jaki jest termin sktadania zlecen w wariancie gietdowym,
w przypadku checi zakupu produktu rocznego 100%. Wykonawca powiedziat,
ze mogtoby to by¢ problematyczne - z perspektywy Wykonawcy korzystne sg
mniejsze transze, im mniejszy udziat procentowy tym lepiej, wazne jest tez,
zeby nie byto mozliwosci zgtoszenia kilku zakupow w jednym czasie jednego
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produktu, daje to Wykonawcy wiekszg pewnos¢, ze uda mu sie dany wolumen
zabezpieczyd.

Zamawiajacy zapytat czy Wykonawca dopuszcza model 50% cena fix + 50%
cena zmienna (zakupy transzowe +SPOT); jesli tak - jaki wptyw wybodr tego
modelu miatby na ostateczng cene. Wykonawca wyjasnit, ze dla niego
najwazniejszy jest wolumen, im wiekszy wolumen tym wieksza chec¢ zawarcia
kontraktu. Przy wyborze wariantu fix+ gietda, z 60 GWh robi sie 30 GWh; dla
mniejszego wolumenu pewne warianty moge nie by¢ dostepne. Wykonawca
dodat, ze musiatby miec¢ peten obraz co do zatozen Zamawiajgcego, zeby moc
udzieli¢ konkretnej odpowiedzi. Jesli chodzi o Wykonawce bardziej
skomplikowane modele rozliczen zaczynajg by¢ dostepne poczgwszy od
rocznego wolumenu rzedu 40 GWh.

Na koniec spotkania Wykonawca, ktéry ma za sobg doswiadczenie pracy z
instytutami tukasiewicza, zwrocit sie z ogdlng prosba o przekazywanie z
wyprzedzeniem informacji o potagczeniach poszczegolnych jednostek.
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