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LAPYTANIE OFERTOWE

WSPARCIE W PRZYGOTOWANIU | WDROZENIU SYSTEMU ERP W GRUPIE
MUSZKIETEROW
ETAP PIERWSZY SYSTEMY IT DLA SPOLKI MGI (Bricomarché)
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1. Informacje o Bricomarché:

Bricomarché to przyjazna klientom sie¢ marketdw z wyposazeniem do domu i ogrodu. Naszg misjq jest
dostarczanie niezawodnych rozwigzan i wysokiej jakosci materiatdéw w najlepszych cenach wszedzie,
gdzie tego potrzebujesz. Ponad 160 sklepdw rozlokowanych gtéwnie w mniejszych miejscowosciach,
ale rowniez w duzych miastach, pozwala nam dotrze¢ do klientéw z catej Polski, a dzieki sklepowi
internetowemu Bricomarche.pl jest to jeszcze tatwiejsze. Otrzymujesz dostep do tysiecy produktdw bez
wychodzenia z domu - po prostu wybierz swdj sklep i przeglgdaj bogaty asortyment produktéw
dostepnych od reki w Twojej lokalizaciil

Dgzymy do tego, aby z zakupdw w Bricomarché zadowolony byt kazdy klient. W przyjaznej wielkosci
formatach od 1000 do 5000m2 sklepy Bricomarché oferujg wybdr czesto ponad 25 tysiecy artykutow
z czterech sektoréw: budowanie, majsterkowanie, dekoracja i ogréd. Asortyment w naszych sklepach
dopasowujemy do lokalnych oczekiwan naszych Klientdw.

2. Nazwa (firma) oraz adres Zamawiajgcego

MGI Polska Sp. z o.0.

ul. Sw. Mikotaja 5

Swadzim, 62-080 Tarnowo Podgdrne
NIP: 7822148821

3. Tryb udzielania zamoéwienia

Postepowanie prowadzone jest przy zastosowaniu zasady konkurencyjnosci, tj. zzachowaniem zasady
uczciwej konkurencii, efektywnosci, jawnosci i przejrzystosci.

Do niniejszego zapytania oferfowego nie majg zastosowania przepisy Ustawy z dnia 29 stycznia. Prawo
Zamodwienh Publicznych.

4. Warunki ofertowania

1. RfP nie jest podstawqg do dochodzenia jakichkolwiek roszczeh w stosunku do spotki ,, MGl POLSKA™
sp. z 0.0. z siedzibg w Swadzimiu [Spdtka MGI] lub innych spbtek nalezgcych do Grupy Muszkieteréw
w Polsce, wynikajgcych z podjecia decyzji lub dziatan w procesie sktadania ofert przez Oferenta.

2. Wydatki poniesione przez Oferenta w zwiqzku z przygotowaniem oferty i odpowiedziq na zapytanie
ofertowe (tzw. koszty przedstawienia oferty) nie sq zwracane przez Spotke MGI.

3. Odpowiedz potencjalnego Dostawcy na zapytanie ofertowe nie zobowigzuje Spdtki MGl do
akceptacii tej odpowiedzi w catosci lub jej czesci.

4. MGI zastrzega sobie prawo do wycofania RfP w dowolnym czasie.
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5. Akceptacja odpowiedzi Oferenta na zapytanie ofertowe nie powoduje zadnego zobowigzania
Spotki MGl w stosunku do potencjalnego Dostawcy dopdki nie zostanie podpisana umowa
handlowa.

6. Wigzqcg wersjq jezykowq zapytania ofertowego jest dokument RfP sporzgdzony w jezyku polskim.
W przypadku, gdyby powstaty ttumaczenia dokumentu RfP w innym jezyku albo negocjacje jezykowe
odbywaty sie w innym jezyku niz jezyk polski, rozstrzygajgca znaczenie ma zawsze wersja RfP
sporzqgdzona w jezyku polskim oraz przepisy obowigzujgce prawodawstwie polskim.

7. Projekt prowadzony bedzie we wspdtpracy z anglojezycznym Zarzgdem Grupy Muszkieterow w
Polsce oraz dziatem IT w Polsce i Francji. Wszystkie kluczowe materiaty (w niektérych przypadkach
wystarczy Executive summary) wytworzone w ramach projektu muszg by¢ przygotowane w wersjach
dwujezycznych (w szczegdlnosci prezentacje na Komitet Sterujgcy, kryteria wyboru, tres¢ zapytania
ofertowego ,a ranking ofert).

8. Termin waznosci oferty musi wynosi¢: 3 miesigce

5. Specyfikacja, cel, zakres

Spotka MG, reprezentujgca siec sklepdw pod szyldem Bricomarché zamierza zrealizowac zadanie
polegajgce modernizacjg systemdw informatycznych wspierajgcych podstawowe procesy
biznesowe (w pierwszej kolejnosci centrala i sklepy szylddw DIY Bricomarché)

W zwiqzku z tym pragniemy zaprosi¢ Panstwa do ztozenia oferty na ustuge wsparcia przy wyborze
integratora i wdrozeniu systemow informatycznych.

Celem przedmiotowego zapytania jest wytonienie oferenta, firme doradczqg do realizacji ponizszego
zakresu:

Andliza, definicja i vzasadnienie potrzeb

1. Analiza przygotowanej dokumentacii, weryfikacje proceséw oraz istniejgcych zasobodw jak i
zapoznanie sie ze strategiqg firmy oraz planem rozwoju IT,

2. Przygotowanie kompleksowej analizy przedprojektowej, obejmujgcej opracowanie
uzasadnienia biznesowego dla projektu wdrozenia systemu ERP w tym wptywu docelowych
systemow na organizacje pracy w centralii na sklepach Bricomarché w Polsce, uwzgledniajgc
w pierwszej kolejnosdci oszacowanie budzetu wdrozenia, a takze analiza zaleznosci i ryzyk,

3. Dostosowanie dokumentacji do potrzelb Grupy Muszkieterdw;

Wsparcie w wyborze dostawcow systemoéw informatycznych i hostingu

1. Opracowanie i wystanie zapytania oferftowego w fym przygotowanie specyfikacii,
dokumentaciji oraz istotnych warunkéw dla RFP,

2. Ustalenie kryteriéw wyboru dostawcdw w tym zdolnos¢ do dtugoterminowej wspodtpracy,

3. Weryfikacja kompletnosci ofert oraz rekomendacja wyboru docelowego oferenta,

4. Udziat w rozmowach z oferentami oraz wsparcie negocjacyjne w wyborze integratora oraz
hostingu, udzielanie odpowiedzi na pytania (doprecyzowanie odpowiedzi i wymagan) do
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freSci RFP (w zakresie wsadu merytorycznego) w celu optymalizacji licencji i opracowania
propozyciji umowy;

Wsparcie na etapie wdrozenia systemoéw

1. Wsparcie organizacji w ustaleniu struktury organizacyjnej dla projektu  wdrozenia,
zaplanowanie zasobdw wewnetrznych i zewnetrznych na etapach - przygotowanie,
wdrozenie oraz po wdrozeniu oraz wsparcie w opracowaniu docelowego modelu 1T,

2. Rekomendacje metodologii prowadzenia projektu, opisanie kluczowych kompetencji i
oczekiwanych umiejetnosci oraz do$wiadczenia dla cztonkdw zespotdw projektowych,

3. Opracowanie wysokopoziomowego modelu prowadzenia projektu zgodnie z przyjetym
podejsciem do realizacji wdrozenia,

4. Przygotowanie harmonogramu poszczegdlnych etapdw prac uwzgledniajgcego zakohczenie
wdrozenia systemdw w sklepach i w centrali na koniec 2 kwartatu 2022,

5. Wsparcie w przygotowaniu narzedzi wspierajgcych zarzgdzanie projektem,

6. Komitety sterujgce (dwujezyczne) planowane przynajmniej raz w miesigcu — z udziatem
oferenta,

7. Wsparcie w sytuacjach kryzysowych (opdznienia na réznych etapach projektu);

Model finansowania

1. Andliza optymalnego modelu finansowania i rozliczenia planowanego przedsiewziecia
(aspekty rachunkowe i podatkowe).

6. Kryteria produktu/ustugi

1. Oferta powinna zaktadac przygotowanie i przedstawienie raportéw kazdego z elementdw pkt
5 (ujete w cenie) w formie prezentacji w jezyku polskim oraz angielskim,
2. Oferta powinna zawiera¢ sktad (CV) zespotu projektowego z udokumentowanym
dos$wiadczenie w tego typu projektach dla klientdéw z branzy handlu detalicznego (,,dom i
ogréd”),
3. Wymaga jest dostepnosci konsultantow w trakcie tfrwania projektu. Konsultant musi liczy< sie z
delegacjami do centrali Grupy Muszkieterdw,
4. Docelowa umowa w jezyku polskim i w prawodawstwie polskim,
5. Zleceniodawca zastrzega mozliwos¢ zmiany Doradcy lub zerwania umowy z naszej strony w
kazdej chwili jedli Doradca nie bedzie spetniac naszych oczekiwan, tj. brak dostepnosci etc.,
6. Oferent przyjmuje do wiadomosci, ze w docelowym kontrakcie MGl zastosuje kary umowne:
i Za opdznienie,
ii. Za niewykonanie ustugi,
ii. Za brak poufnosci.

Kryteria oceny ofert:

1. doSwiadczenie zespotu projektowego (udokumentowane przedstawionymi referencjami z
ostatnich 5 lat w zakresie odpowiadajgcym zapytaniu oferfowemu),
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cenaq,

czas realizaciji,

dostepnosc zespotu,
proponowane podejscie realizaciji.

o M 0D

Podczas spotkania (miejsce spotkan: centrala Grupy Muszkieteréw, Swadzim k. Poznania)
dokonujemy oceny wszystkich kryteridw i prosimy o uwzglednienie w prezentaciji nastepujgcych
zagadnieh bedgcych czescig oferty:

1. Przedstawienie zespotu (prosimy, aby na spotkanie przybyta osoba dedykowana do
funkciji Kierownika projektu oraz osoba merytoryczna)

2. Przedstawienie dosSwiadczenia z podobnych projektoéw z ostatnich 60 miesiecy w
zakresie konsultingu strategicznego IT (case study lub referencje)

3. Przedstawienie oferty

4. Harmonogram oraz metodologia prowadzenia projektu

Ze strony Grupy Muszkieterdw w spotkaniu bedqg uczestniczyt przedstawiciel Sponsora, wtasciciel
biznesowy, Project Manager oraz osoba z Zespotu Zakupdw Niekomercyjnych.

5. Wymagania formalne

1. Oferta musi by¢ podpisana przez osobe/osoby upowaznione do reprezentowania firmy, a w
przypadku podpisania jej przez ustanowionego petnomocnika, nalezy dostarczyé
petnomocnictwo podpisane przez osobe/osoby uprawnione do reprezentacii, w jez. polskim

2. Oferta musi uwzgledniac¢ wszystkie warunki oraz kryteria wskazane powyzej,

3. Oferta powinna zawierac¢ wycene w walucie PLN,

4. Warunki ptatnosci:
a) Oferta powinna zawiera¢ model wyceny typu Fixed Price, jednakze niezbedne bedzie
wyszczegolnienie planowanych zasobdéw (stawka dniowa x ilo$¢) oraz przedstawienie stawki
za dzieh pracy na poczet ewentualnych dodatkowych zakreséw/ zleceh wykraczajgcych
poza cel zapytania ofertowego.
b) Wynagrodzenie, ptatne bedzie w transzach, odpowiadajgcym etapom. Ptatnosci
kazdej z powyzszych czesci wynagrodzenia za wykonanie etapdw nastqpi na podstawie
protokoty odbioru prac za poszczegdlne etapy potwierdzajgce prawidtowos$c wykonania
zadan.
c) Ptatnos¢ przelewem po zrealizowaniu zamdwienia i podpisaniu dokumentdéw odbioru
ustugi (odebranie ostatecznego produkiu ustugi).
d) Termin ptatnosci — nie krétszy niz 30 dni od daty dostarczenia poprawnie wystawionej
faktury VAT wraz z zatgczonym protokotem odbioru prac.
Wszelkiego rodzaju przedptaty nie sg akceptowane.

5. Warunki zamowienia: zamodwienie sktadane pocztq elektroniczng.

6. Obligatoryjne zatgczniki do oferty:
a. Akfualne dokumenty rejestrowe firmy: aktualny odpis z dokumentaciji KRS/CEIDG, NIP,
REGON.
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6. Termin sktadania ofert oraz termin waznosci oferty

1. Rozpatrywane bedq jedynie oferty ztozone za posrednictwem platformy zakupowej Open Nexus
do dnia 18.09.2020 do godziny 10:00

2. Oferty dostarczone po wskazanym terminie nie bedqg rozpatrywane.

3. W przypadku pytan:

- merytorycznych, prosze o kontakt poprzez przycisk w prawym dolnym rogu formularza "Wyslij

wiadomos¢”

- pytania prosimy zgtasza¢ w dniach 08.09.2020 - 18.09.2020.

- pytania zwigzane z obstugqg platformy, prosze kierowac do Centrum Wsparcia Klienta platformy

zakupowej] Open Nexus od poniedziatku do pigtku w dni robocze, w godzinach od 8:00 do 17:00.
« tel.22101 0202
+ e-mail: cwk@platformazakupowa.pl

4. Wiadomosci z platformy zakupowej majg charakter informacyjny.
5. Zaznaczamy, ze oficjalnym potwierdzeniem checi realizacji zamdwienia jest wystanie zamdwienia
lub podpisanie umowy.
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